Модератор: А вы уже пользуетесь вот этими новыми технологиями?

Р2: Конечно.

Модератор: Я имею в виду приложения разные.

Р4: Да не только приложения. Я такую штуку купил интересную. Я купил себе квадрокоптер. Вот кажется, игрушка. Ребята, вы знаете, поле сверху, ну, совсем не такое. Все просевы, где очаги, это до такой степени видно. С мешками, я думаю, я теперь смогу увидеть людей, которые ходят. Его же и не увидишь. Машины, спрятанные в лесополосах.
Модератор: Можно сказать, это профилактика правонарушений разных в виде воровства.
Р4: Смех смехом, но когда он первый раз полетел, пошли слухи, что АТО приближается.
Модератор: Как вы вообще, как идея вам, если дистрибьютор будет предлагать услугу «облет и фотографирование полей»? Как вы думаете, такая услуга будет пользоваться спросом?

Р6: Со временем будет.

Р4: Ну, у мелких может, будет. Ну, а так, отдать полторы тысячи долларов, это небольшие деньги, купить самому.

Р2: Если выхода не будет, то да.

Р6: (?? 01:28:00) там все через спутник работает.

Р2: Половина этого (?? 01:28:06) пропускать.
Р4: Вы знаете, на выставке уже появились дроны, которые обрабатывают поля. И я думаю, что за ними будущее. Потому что он летит, у него камеры снимают картинку, он летит там над двумя, тремя, четырьмя рядами. И он вносит препарат уже не всплошную, как мы льем.

Р3: А там, где нужно, да.

Р4: Он дозировано. Это что с собачкой вот идет на поводке. Он обрабатывает сорняк, не поливая все поле. Вы представляете, какая экономия?
Модератор: Это типа стрекозы, да, называют? Нет?

Р4: Что?

Модератор: Стрекозы их называют, так как-то.

Р3: С четырьмя винтами такие.

Р4: Ну, четыре, шесть.

Р1: Ну, типа вертолетика.

Р4: И он уже сам возвращается на базу, сам заправляется, все. Твое дело, оператор – ну, он может аккумулятор ему заменить. И он снова помчится. И он работает очень быстро. И сейчас это уже есть. И то, что было, допустим, три-четыре года назад – его даже нельзя сравнивать с тем, что есть сейчас. Я не удивлюсь, что через два-три года у нас уже появятся первые такие. Если уже не появились они.

Р2: Скачок с восьмидесятых, какой себе скачок.
Р4: Фантастический. Помню, когда мы попали в Соединенные Штаты, куда бы мы ни приехали, в какое бы хозяйство ни приехали, американцы показывали систему параллельного вождения. Это было… Они не показывали севки, они не показывали трактора. Вот это было все. Если у него это есть, он ни на что больше не смотрит. Вот, говорит, вот оно. В 2003 году уже системы автоматического управления были. А сейчас, ну, простите, у кого нет системы параллельно вождения?

Р2: У всех есть.

Р4: Да даже самые мелкие ее имеют. Я уже не знаю, уже только ленивый ее не имеет. Уже системой автоматического вождения практически все крупные хозяйства обладают.
Модератор: Ну, а в принципе, сама идея, когда дистрибьютор предлагает наряду с продукцией, с семенами и так далее,  вот какие-то такие услуги, новинки  - она актуальна для вас или нет? То есть какие-то там дроны, какие-то приложения для помощи вам.

Р2: Я Вам скажу так…

Р1: Будет актуально.

Р4: Это как магазин, понимаете? Вот Вы зашли… Знаете, вот женщину запустить. Вот по своей супруге могу сказать. Мы едем вечером поздно из Харькова, она говорит: «У нас хлеба дома нет, давай заскочим в «Метро» по дороге, хлеба купим».
Р5: Вышли с такими сумками, да?

Р4: Выезжаем с тележкой, сели в машину. Она говорит: «Хлеб забыли купить».

Р2: И что самое интересное…

Р;: Я говорю: «А что мы взяли?» Знаете, какая фраза? Железная, ее ничем не пробьешь: «Ну. мы же ничего лишнего не купили».

Р5: Абсолютно.

Р4: Но заезжали за хлебом. Поэтому, когда Вы говорите, что будет востребовано. Хлеб – «хлеба надо купить».

Р5: Дороги до супермаркета.

Р6: Я вам скажу, что недавно был в Шишаках Полтаской области (?? 01:30:31) Вы, наверное, знаете все.
Р2: Да.

Р4: Да, да, да.

Р6: Самый знаменитый. Нам представляли там швейцарцы, немцы были, человек пятнадцать было. То есть они уже будут покупать продукцию, в том числе чистую. Все там демонстрировали. Я был раза два до этого, в девяностых, частенько там бывал. Периодически приезжаю к ним. Вот если раньше была советская техника, то сейчас уже в последнее время, наверное, немцы или кто-то. Подготовка навоза, всей этой бурды, компост, Видел это… 7,5 долларов стоит, не расширенные образцы, то есть на базе «200» стоит Сколько надо, показывали. То есть это все отсылается в Америку, эти все образцы. Оттуда приходят через месяц, через 30 дней результаты. Если расширенный, то двести долларов, а если простой анализ, то десять долларов стоит. То есть он уже себе это делает, все это демонстрировал. Знаю этого парня, он работал в (?? 01:31:59) Он перешел. Парень очень башковитый, на всем этом помешанный то есть. И что самое главное, оценивали, приезжали из министерства. Европа нацелена на экологически чистую продукцию. Она вдвойне… Уже швейцарцы, немцы покупают не пшеницу, в два раза дороже, чем эта… И не пшеницу покупают, уже масло, муку, крупы . Гречку он выращивает. Вот это все, если вы можете, если у вас это есть. Они знают, что у вас экологически чистая где-то есть, вы в два раза дороже можете продать.
Модератор: То есть в два раза дороже?

Р2: Амортизацию надо сделать.

Р1: Паспортизацию надо сделать.

Р4: Дело не в паспортизации. Когда мне говорят (?? 01:32:48) «Нет», - говорю. Идеальный вариант, когда приезжает покупатель и сам делает анализ.

Р6: Да. у нас сами приезжают.

Р4: Толку с того, что я привезу бумажку, дам, что оно чистое. Я говорю так: «Вот оно есть, вам подходит? Подходит. Делаете анализ. Устраивает? Устраивает». Если их устраивает, они его купят все равно.
Р2: В любом случае.

Р1: Если оно не подтверждено документами, ничего они не купят. Первое, что в этом, в натуральном, присутствует, это оформление.

Р4: Это совдепия, это чистый совок.

Р1:  Нет, это вот в Европе требования.

Модератор: Хорошо, подождите. Скажите, пожалуйста, есть ли мысль о том, что ваши хозяйства будут переходить на изготовление такой вот экопродукции?
Р5: А я хотел спросить, у кого-то есть практика такая? Вообще реально это?

Р6: Я вам скажу по урожайности. Вы тогда теряете половину урожайности. Я был на тех полях, видел. Ситуация очень, скажем так, тяжелая.
Р5: Так а смысл тогда?

Р6: Продемонстрировал нам культиватор, защита на сое 1 см. Соя, я вам скажу, не ахти какая для того региона, такая, такая, такая вот . Я ее практически не узнавал. То есть для Полтавы это не… И кукурузу показывал, еще там более менее. Но вообще подсолнечные не очень. Но они, эти немцы, что-то радуются, они делятся анализами. Но то, что бумажка есть.
Р4: Вот это самое главное.

Р1: Но бумажка должна соответствовать действительному. Это не совдепия. А бумажка должна соответствовать.

Р4: Это, знаете, как. «Беж бумажки ты букашка…»

Р6: Но они требования действительно соблюдают. В 2015 году он сделал на растениеводство, а в 2016 году сделал на животноводство.

Р3: Он уже на зарубеж выходит, наверное.

Р6: Ну, животноводство там не очень, а по растениеводству… Ну, понимаете…

Р4: Животноводство, понимаете, Латинская Америка перебивает. Они же там это все свободно…

Модератор: Коллеги, коллеги. А я не поняла тогда, в чем фишка. Если я получаю урожайность в два раза меньше, а платят мне в два раза больше. Так это же то на то и выходит.

Р6: А Вы понимаете… Они же понимают, что они кушают.

Р1: Просто натуральный продукт.

Р4: Поэтому же и платят.

Р6: Они же обработанное не хотят есть. И я не хочу.

Р4: И я не хочу. 

Модератор: Нет, для хозяйства, для хозяйства.

Р4: Я даже не хочу его продавать потому что нечестно, на совести стыдно.

Р2: А вот вы знаете, мы сейчас разговариваем за экологический продукт. Давайте вернемся назад в историю 70-х, 60-х, когда бегали между рядами. Вот то было экологически чистое. Кукуруза, подсолнух – междурядку. Сколько там в бригаде было человек?

Р6: Ну, понятно это, да.

Р2: По 30, по 40 человек.

Р4: Ну, техники же не было. Давайте к другому вернемся. Когда говорят об урожайности , я всегда говорю так. Все забыли об одном. Песня была «соберем стопудовый урожай». Это сколько? Шестнадцать центнеров. Сейчас бы что пшеница дала? 40 – хреново, 50 – ничего, 60 – ну, нормально. 35 – ты что, да по нулю. А стопудовый – это же мечта была. Мечта.

Модератор: Хорошо. Скажите, давайте попробуем сейчас вспомнить всех-всех дистрибьюторов, которые есть на рынке. Кто у нас есть? «Эридон» называли, (?? 01:36:18) называли.

(?? 01:36:20 – 01:36:47 хором говорят названия)

Модератор: «Укроагроресурс» и «Укроагроком» 

Р4: Да нет, ну, это как в аптеку зайти, то же самое.

(?? 01:36:49 – 01:36:57 хором говорят названия)

Модератор: Хорошо, с кем работаете?

Р5: Я с «Инспекторатом» и с «Эридоном». Уже лет 5, наверное. Еще вот, кстати, почему я не с одной работаю. Потому что, вот коллега сказал, что приблизительно цены равные, я с ним согласен. Но за исключением. У них есть некоторые компании, которые выходят на прямые эксклюзивы. Например, «Инспекторат», вот они с каким-то заводом работают и у них четко по какой-то определенной позиции есть эксклюзив, по которому никто их не перебьет. Они вот владеют этим эксклюзивом. У «Эридона» там есть свои позиции.
Р4: Ну, это вот как диллер, они имеют скидку свою.

Модератор: Это товар по самой низкой цене, да?

Р5: Да. Это, в принципе, так. То есть они могут опуститься по скидке. Они все, в принципе, между собой… Ну, не напрямую, но при личных контактах можно добиться по какой-то позиции, по каким-то нескольким позициям максимальную скидку здесь у этих, у этих то здесь. «Эридон», я знаю, он настолько повязан с некоторыми заводами, что они даже на заводах заказывают под своим названием препараты. 
Р4: Ну, как «Агросфера» вот работает.

Р5: Да, да.

